
Arredo Bongiorni rappresenta
dal 1944 un punto di riferi-
mento per una clientela che
ama la qualità, che ritiene la
casa espressione di stile e di
buon gusto. 

A Lodi, in località Pieve Fissi-
raga, un punto vendita in
costante evoluzione che  negli
anni ha saputo modificare e
orientare la propria offerta
d’arreda mento sintonizzando-
si con i gusti della  clientela.   
I cambiamenti intervenuti in
questi ultimi anni nel mercato
dell’arredamento con la pre-
senza di nuove realtà distri-
butive e una sempre più inci-
siva attività di comunicazione
hanno sensibilmente modifi-
cato l’atteggiamento dei con-
sumatori. 
Nuove esigenze abitative,
mutate esigenze estetico fun-
zionali e nuovi comportamen-
ti d’acquisto hanno sempre
più orientato l ’acquirente
attento e preparato verso
una distribuzione qualificata

in grado di offrire un servizio
pre e post vendita professio-
nale, in grado di proporre
marche di indubbia affidabi-
lità. 
Ne sono un esempio le colla-
borazione con azienda stori-
che nel panorama del design
internazionale come Molte-
ni&C, rapporto che risale al
1964, e Flou, una collabora-
zione iniziata nel 1978.

Tutta un’altra casa

Pierluigi Bongiorni

ARREDOBONGIORNI



Alla guida di Arredo Bongior-
ni, Pierluigi Bongiorni, figlio
del fondatore; a lui si affian-
cano il fratello Giuseppe e il
figlio Andrea oltre ad un team
altamente professionale in
grado di gestire e risolvere le
più diverse richieste della
clientela, un team con il qua-
le si è da sempre instaurato
un rapporto di stima e di reci-
proca considerazione.
Lo showroom è sempre in

anteprima con proposte
d’arredo presentate con cura
e con grande attenzione ai
dettagli, elementi non secon-
dari nella proposta di uno
spazio abitativo elegante e
personale.
L’intervento di ristrutturazio-
ne è stato realizzato circa
dieci anni fa dallo Studio Ope-
ra, Emanuela Garbin e Mario
Dell’Orto, con il quale mantie-
ne un rapporto di costante
collaborazione.
Il cliente che entra da Arredo
Bongiorni ha solo una vaga
idea di ciò che vuole nono-
stante la presenza di mezzi
di comunicazione che danno
sempre più spazio alla casa,
e riviste specializzate che
propongono case da sogno e
che contribuiscono non poco
a creare desideri. 
Il cliente entra e grazie alla
fiducia che conquistata negli
anni si affida totalmente ad
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Tra i brand
trattati:

Molteni&C
Dada
Flou
Poltrona Frau
Rimadesio
Flexform
Giorgetti
Vitra
Knoll
DePadova
Modulnova
Besana

Da sinistra: Giuseppe, Pierluigi 
e Andrea Bongiorni



Arredo Bongiorni e ai suoi
architetti, che con abilità sar-
toriale sono pronti a confe-
zionare ogni tipo di soluzione
per una casa calda e acco-
gliente, costruita pensando
allo stile del cliente, ai suoi
bisogni e al suo modo di vive-
re. Letteralmente Arredo
Bongioni “veste gl i  spazi

domestici”. Uno showroom
che si trova in una posizione
strategica, facile da raggiun-
gere e con un pool di azien-
de in grado di soddisfare le
esigenze più diverse; ha il
suo bacino di utenza non
solo a Lodi e provincia ma
anche nel cremasco; molti i
clienti  provenienti da Mila-
no.
Dal 1944, lo “stile Bongior-
ni” è il risultato di una atten-
ta strategia operativa, frutto
di una selezione dei migliori
produttori di design mondia-
le e di collaborazioni con i
più prestigiosi studi di archi-
tettura, una tradizione fatta
di professionalità e serietà.
Il servizio post vendita si
esprime attraverso la pre-
senza di tecnici montatori
altamente qualificati in gra-
do di tradurre fedelmente il
progetto precedentemente
definito  in realtà.
Lo stile Arredo Bongiorni si
può così sintetizzare: caldo,
accogliente ed elegante. ■

www.arredobongioni.it
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